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Prezentare - Consultare de piata deschisa

La ce ne referim

O sesiune de angajare pre-licitație cu potențialii

participanți la o cerere de achiziții care va

apărea în curând, realizată de obicei sub forma

unui atelier public cu sesiuni înregistrate și

difuzate în direct (pentru chestiuni de

transparență).

Când este important să folosiți

De fiecare dată când există incertitudine cu privire

la (a) profilurile ofertanților potențiali, (b) natura

și / sau maturitatea soluțiilor avute în vedere

(inclusiv dacă sunt noi sau consolidate) și (c)

proiectarea apelului și documentația justificativă a

acestuia ( incl. manipularea DPI).

De ce este important

Ca instrument de scop, pentru (i) consolidarea

conștientizării și capacității pe piață cu privire la

cerințele cumpărătorului; și (ii) primirea de

feedback prețios cu privire la modul de

configurare și structurare a procesului de

achiziție.

Cum poate fi implementat

Fără un format predefinit, dar cu respectarea

deplină a principiilor generale de incluziune,

nediscriminare, transparență, confidențialitate etc.



Când ar trebui să fie planificat / implementat

Identificarea și evaluarea
necesităților

Analiza tehnicii
anterioare

Căutare DPI & DPI și 
strategii de 

confidențialitate

Analiza mediului de 
reglementare, certificare, 

standardizare

Redactarea cazurilor de 
afaceri

Consultare de piață
deschisă

Documentația de licitație Desfășurarea procedurii Monitorizarea și
evaluarea executării

contractului

Gestionarea problemelor
după contractare



Analiza SWOT

Puncte tari

• Se poate face cât mai curând posibil, înainte de

luarea deciziilor finale și irevocabile cu privire

la modul de modelare a obiectivelor, proceselor

și rezultatelor licitației.

• Ajută la incurajarea/consolidarea unui climat

pozitiv de colaborare cu jucătorii de pe piață.

Oportunități

• Este deosebit de util atunci când vă pregătiți

pentru o licitație PCP sau PPI, neștiind dacă

o anumită tehnologie este nouă pe piață.

• De asemenea, poate ajuta la definirea

manipulării DPI.

Puncte slabe

• Ar trebui să știți ce întrebări să le adresați

participanților la consultarea de piata și cum

să le faceți în mod corespunzător.

• O sarcină suplimentară poate fi determinată

de calendarul și alocarea resurselor noii

oferte.

Amenințări

• Participanții vă pot trimite un mesaj greșit, iar

cei care participă la sesiune nu pot fi cei care

vor licita în cele din urmă.

• Un risc în creștere cu complexitatea apelului.




