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Prezentare PAA (Analiza tehnicii anterioare)

La ce ne referim

O căutare activă a soluțiilor deja disponibile

pe piață, care au potențialul de a satisface

nevoile, rezultate din etapa pregătitoare

anterioară a procedurii de achiziții

inovatoare (ANI - vezi modulul 1).

Când este important de folosit

Mereu. Niciun furnizor nu își poate permite

riscul lansării unei proceduri de achiziție

inovatoare pentru o soluție care există deja în

stadiul actual al tehnicii sau de a nu invita la o 

competiție titularul unui brevet foarte asociat.

De ce este important

Conform rezultatelor acestei căutări, achizitorul

va fi capabil să decidă ce instrument de achiziții

publice este cel mai potrivit, de la convențional

la inovator (PCP sau PPI), în funcție de 

existența sau nu a unei soluții.

Cum poate fi implementat

Prin întâlniri cu experți, căutări în baze de date 

industriale și științifice, schimburi de opinii cu alți

cumpărători și chiar sesiuni OMC (a se vedea

modulul 6). Nu există o metodă predefinită, dar

obiectivul este de a atinge integralitatea

informațiilor.



Când ar trebui să fie planificat / implementat

Identificarea și evaluarea
necesităților

Analiza tehnicii
anterioare

Căutare DPI & DPI și 
strategii de 

confidențialitate

Analiza mediului de 
reglementare, certificare, 

standardizare

Redactarea studiilor de 
caz

Consultare de piață
deschisă

Documentația de licitație Desfășurarea procedurii Monitorizarea și
evaluarea executării

contractului

Gestionarea problemelor
după contractare



Analiza SWOT

Puncte tari

• Majoritatea informațiilor pe care le căutăm

sunt disponibile în surse publice și gratuite.

• Nu este prea diferit de căutarea pe piață pe 

care o face orice cumpărător public înainte de 

a începe o procedură convențională.

Oportunități

• Poate fi delegat, în totalitate sau parțial, unui

OMC (a se vedea modulul 6) și este pregătitor

pentru definirea unei strategii de DPI (a se 

vedea modulul 3).

• Competențele conexe se adaugă la profilul

profesional al personalului implicat.

Puncte slabe

• Metodele și instrumentele de căutare și analiză

sunt foarte dependente de domeniu, deși pot fi 

învățate prin practică.

• Această sarcină durează ceva timp și se 

pretează la riscurile dezvăluirii involuntare a 

detaliilor apelului.

Amenințări

• Cu excepția cazului în care s-a făcut înainte un 

NIA bun, rezultatele PAA pot fi neconcludente.

• Există întotdeauna riscul de a trece cu vederea

aspectele relevante, din cauza lipsei de 

experiență / expertiză a membrilor echipei de 

achiziții.




